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IBERFORO es una firma constituida en diciembre de 1990 que inte-
gra a despachos profesionales de abogados, preexistentes y ya
prestigiados, de toda Espafa. IberForo se constituyé con el pro-
posito de prestar los servicios profesionales de asesoramiento ju-
ridico acomodandose a las necesidades y problemas actuales y al
extenso ambito territorial y multidisciplinar que poseen las organi-
zaciones, empresas, asuntos y proyectos de nuestra época. lber-
Foro agrupa actualmente 36 despachos, abarcando la mayoria de
las principales ciudades de Espafa. La implantacion territorial de
IberForo responde a la necesidad de alcanzar una estructura y or-
ganizacion de la misma escala y dimension que los asuntos y pro-
blemas a afrontar. EIl nimero de abogados y otros profesionales
que prestan sus servicios en los despachos permite que IberForo
cuente con especialistas en todas las ramas del Derecho y en los
distintos derechos locales y autonémicos. La implantacion y soli-
dez de cada uno de los despachos en sus respectivos ambitos
permiten la prestacion de un asesoramiento profesional riguroso y
personalizado, ademas de independiente de otras areas de servi-
cio que puedan motivar incompatibilidades morales.
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Doble venta y venta de cosa ajena

DAVID LAHIGUERA ARENILLAS
(IberForo-Castellon)

I. DELIMITACION CONCEPTUAL
DE AMBAS FIGURAS JURIDICAS

1.1. DOBLE VENTA

La doble venta aparece prevista en el
articulo 1473 del Codigo Civil, al aludir a
la circunstancia de que «una misma cosa
se hubiere vendido a diferentes compra-
dores...».

Reconocida la realidad de la doble
venta, el Codigo Civil se centra en dar
distintas soluciones a dicha anomalia ju-
ridica distinguiendo segun se trate de un
bien mueble o inmueble.

A partir del contenido del articulo re-
ferido del Cédigo Civil podemos consi-
derar la doble venta como un supuesto
en el cual el propietario de un bien mue-
ble o inmueble procede a su enajenacién
simultanea o sucesiva (dentro de un
marco temporal préximo) a diversos
compradores.

1.2. LA VENTA DE COSA AJENA

La posibilidad de la venta de cosa
ajena aparece reconocida por la Juris-
prudencia del Tribunal Supremo (S.T.S.
11/11/1997, S.T.S. 14/04/2000, etc.).

La venta de cosa ajena implica la
existencia de un contrato de compra-
venta en el cual quien se compromete a
la venta de un determinado objeto no es
el propietario del mismo en el momento
de la perfeccion del contrato. La viabili-
dad de esta operacion juridica deriva de
las siguientes circunstancias:

— Para que se produzca la transmi-
sion de la propiedad no es su-
ficiente con la perfeccion del
contrato sino que, ademas, es ne-
cesaria la entrega de la cosa (tra-
ditio).

— Aquel que en el momento de la
venta no es duefio de la cosa se
obliga a adquirirla para entregarla
al comprador.

— EI conocimiento y consentimiento
de la anterior circunstancia por
parte del comprador.

Il. ELEMENTOS DIFERENCIADORES

Es importante discernir con claridad
cuando nos encontramos ante una doble
venta y cuando nos encontramos ante
una venta de cosa ajena, ya que ambas
figuras juridicas se confunden habitual-
mente en la practica.

El elemento diferenciador fundamental
de ambas figuras juridicas es el de la co-
tidianeidad o proximidad cronoldgica en-
tre las diversas operaciones de compra-
venta. De este modo, si existe esa
identidad en el contexto temporal entre
las diversas operaciones de compra-
venta, de modo que ninguna de ellas se
ha consumado, nos encontraremos ante
un supuesto de doble venta.

Sin embargo, si no existe tal proximi-
dad cronoldgica y una de las operacio-
nes de compraventa ya se hubiere con-
sumado, la siguiente compraventa
realizada por el mismo vendedor sobre el
mismo objeto constituiria un supuesto de
venta de cosa ajena, ya que aquél habia
perdido toda disponibilidad patrimonial
sobre el objeto.

Il.  LAS SOLUCIONES CIVILES
A LOS SUPUESTOS
DE DOBLE VENTA

La solucion a los supuestos de doble
venta aparece contemplada en el ar-
ticulo 1473 del Cédigo Civil, donde se
prevén diversos supuestos.

En el supuesto de bienes muebles, la
propiedad se transferird a quien primero
haya entrado en posesién del objeto.

Mayores dificultades plantea el su-
puesto de los bienes inmuebles, en cuyo
caso hay que tener en cuenta lo si-
guiente:
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— En principio, la preferencia en la
adquisicion seré para aquel com-
prador que primero inscriba la ad-
quisicion en el Registro de la Pro-
piedad.

— En defecto de inscripcion registral,
la propiedad corresponderi a
quien primero entre en la posesion
del bien inmueble, siempre que
concurra buena fe.

— En defecto de los presupuestos
anteriores (inscripcion registral y
posesion) la propiedad correspon-
dera al que presente titulo de fe-
cha mas antigua, siempre que
concurra, igualmente, buena fe en
dicho comprador.

La buena fe a la que se hace referen-
cia en los epigrafes anteriores implica
basicamente, en los supuestos de doble
venta considerados, la ignorancia por el
comprador de la venta anterior.

IV. LA POSIBILIDAD JURIDICA
DE LA VENTA DE COSA AJENA

Ademas de las Sentencias referidas,
las fuentes legales que amparan este ne-
gocio juridico, centradas en el sector in-
mobiliario por su actual importancia, son
las siguientes:

e Ley 57/1968, de 27 de julio, sobre
percepcion de cantidades anticipa-
das en la construccion y venta de
viviendas.

« Real Decreto 515/1989, de 21 de
abril, sobre proteccién de los con-
sumidores en cuanto a la informa-
cién a suministrar en la compra-
venta y arrendamiento de viviendas.

e Ley 26/1984, de 19 de julio, Gene-
ral de los Consumidores y usuarios.

e Ley 7/1998, de 13 de abril, de Con-
diciones Generales de la Contrata-
cion.

e Ley 38/1999, de 5 de noviembre,
de ordenacién de la edificacion.

e Las respectivas leyes Autonémicas.

La doctrina jurisprudencial mads mo-
derna viene reconociendo la validez de la
venta de cosa ajena dado el caracter pu-
ramente obligacional del contrato de

compraventa —el vendedor, en efecto,
no da sino que se obliga a hacerlo— sin
que exista precepto alguno que dis-
ponga que quien vende tenga que ser
propietario de la cosa vendida; tal venta
no impide que quien sea el verdadero
duefio pueda reivindicarla de quien la
comprd, con la consecuencia para éste
si es vencido en el proceso reivindicato-
rio, de tener a su favor el derecho a la
pertinente indemnizacion o al sanea-
miento frente a quien le vendio la cosa
que resulté ser de ajena propiedad.

V. LAS CONSECUENCIAS
JURIDICAS DE LA DOBLE VENTA
PARA EL VENDEDOR

V.1. CONSECUENCIAS CIVILES

Respecto a las consecuencia civiles
que se producirian para el vendedor que
realiza una doble venta de un mismo
bien, obviamente el mismo deberia res-
ponder de los dafios y perjuicios que se
le hayan causado a aquel comprador
que se haya visto privado de la propie-
dad sobre el mismo. Ello puede incluir no
so6lo el dafio emergente, que se refiere al
precio que pag6 el comprador, sino que
también puede incluir todos y cada uno
de los dafios y perjuicios que se le pu-
dieran haber producido por la doble
venta, y que, l6gicamente, hubieran sido
probados.

V.2. CONSECUENCIAS PENALES

El que procede de forma dolosa a
vender algun bien que ya ha vendido de
forma previa a otro comprador, incurre
en un delito de estafa contemplado en el
articulo 251 del Vigente Codigo Penal,
que sera castigado con pena de prisién
de uno a cuatro afios:

1.° «Quien, atribuyéndose fal-
samente sobre una cosa mueble o
inmueble facultad de disposicion
de la que carece, bien por no ha-
berla tenido nunca, bien por ha-
berla ya ejercitado, la enajenare,
gravare o arrendare a otro, en per-
juicio de éste o de tercero.

2.° EIl que dispusiere de una
cosa mueble o inmueble ocultando
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la existencia de cualquier carga so-
bre la misma, o el que, habiéndola
enajenado como libre, la gravare o
enajenare nuevamente antes de la
definitiva transmision al adquirente,
en perjuicio de éste, o de un ter-
cero.

3.2 El que otorgare en perjui-
cio de otro un contrato simulado.»

Ademas la jurisprudencia ha hecho
una extensa regulacion de lo que se ha
denominado estafa inmobiliaria.

VI. LAS CONSECUENCIAS
JURIDICAS DE LA VENTA
DE COSA AJENA
PARA EL VENDEDOR

La venta de cosa ajena es un negocio
juridico absolutamente valido, como se
desprende tanto de la jurisprudencia
mas reciente, como de la circunstancia
de que no hay en el ordenamiento Juri-
dico ninguna norma que la prohiba ex-
presamente.

Otra cuestion, es dilucidar qué conse-
cuencias se derivaran para el vendedor
en el caso de que nunca llegue a ser
propietario de aquello que vendié
cuando todavia no era duefio. En la ge-
neralidad de contratos de venta de cosa
ajena se incluyen clausulas que obvia-
mente salvaguardan los derechos del
comprador al amparo del propio Cédigo
Civil.

Por tanto, si llega el caso de que el
vendedor de cosa ajena no llega a ad-
quirir la propiedad efectiva del bien, el
comprador tendra derecho a ser resti-
tuido de todas aquellas cantidades que
haya percibido a cuenta el vendedor.
Normalmente en estos contratos se in-
cluye una clausula en virtud de la cual el
vendedor no puede disponer de las can-
tidades entregadas a cuenta hasta que
acredite la adquisicion del bien vendido,
y en caso de que no se produzca dicha
adquisicion, el vendedor tendra como
obligacion la devolucién de su importe.
También es frecuente y recomendable
incluir una clausula que incluye un plazo
de tiempo en el que el vendedor de la
cosa ajena ha de adquirir el bien, de
forma que si ha transcurrido ese plazo y
no lo ha adquirido, se proceda a la reso-
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lucién automética del contrato con la
consecuente devolucién de los importes
pagados por el comprador.

Es frecuente que el comprador de
cosa ajena pregunte si tiene derecho a
percibir algin tipo de indemnizacién si al
llegar al plazo pactado el vendedor de
cosa ajena no ha adquirido finalmente la
propiedad del bien. Por ello, en este tipo
de contrato es recomendable fijar un tipo
de interés (que no tiene por qué coincidir
con el interés legal del dinero) para com-
pensar el periodo de tiempo durante el
que las cantidades entregadas a cuenta
han estado depositadas. Por otra parte,
obviamente el comprador podria reper-
cutir al vendedor todos aquellos gastos
(cancelacion de hipoteca, etc.), que se le
hubiesen generado por la no adquisicion
del vendedor.

Por dltimo, en el caso de que el com-
prador llegase a poseer el bien objeto de
la venta ajena sin que el vendedor hu-
biese llegado a adquirir definitivamente la
propiedad, y el verdadero propietario re-
cuperase la posesion en virtud del ejer-
cicio de la accion reivindicatoria, el com-
prador podria dirigirse contra el vendedor
de cosa ajena ejercitando la accién de
saneamiento por eviccion.

VIl. LA REALIDAD SOCIAL
DE AMBAS FIGURAS
JURIDICAS

Pese a que en un primer momento se
pueda pensar que las figuras juridicas
consideradas son puramente doctrinales,
lo cierto es que concurren en la practica
con relativa frecuencia.

Evidentemente una de las circunstan-
cias esenciales que propician la concu-
rrencia de supuestos de doble venta o
de venta de cosa ajena es la utilizacion
en el trafico juridico de documentos pri-
vados de compraventa. Por ello, la for-
malizacién en escritura publica de una
compraventa minimiza los riesgos de in-
currir en un supuesto de doble venta o
de venta de cosa ajena (sin conocimiento
del comprador) debido a las garantias
que supone la intervencion de un fedata-
rio publico y al control que se produce
respecto a la situacion registral del in-
mueble. |
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La compensacion fiscal de pérdidas
0 cOmMo conseguir que una inversion deficitaria
no lo sea tanto

JoAN Pons GoMAR
(IberForo-Barcelona)

I. INTRODUCCION

Para el inversor resulta muy claro que
los beneficios derivados de un producto u
operacion financiera deben ser calculados
contemplando el impacto de su fiscalidad.
No obstante, los mercados financieros se
encargan de demostrar muy a nuestro pe-
sar que un inversor también puede obtener
pérdidas. Ante esta situacion, la fiscalidad
de la desinversion puede convertirse en un
«aliado» del perjudicado por una mala de-
cision inversora, dado que dichas pérdidas
pueden permitir al contribuyente, una vez
digerido el consecuente desasosiego por
ver reducido su patrimonio personal, pagar
menos impuestos por la obtencidon de otro
tipo de rentas sujetas a tributacion.

Es por ello que resulta importante co-
nocer las reglas basicas de la compensa-
cion fiscal de las pérdidas financieras pre-
vistas en la normativa del I.R.P.F., en
tanto comportan, en Ultima instancia, que
la pérdida real (financiero-fiscal) sea me-
nor que la econémica.

Considerando los principales produc-
tos financieros en los que un inversor es-
pafiol puede obtener dichas pérdidas, to-
maremos el ejemplo de un contribuyente
espafiol, Alvaro Vila, casado, cuyas rentas
sujetas al I.R.P.F. del afio 2004 correspon-
den exclusivamente a su sueldo de
120.000 € (ya calculado como rendimiento
neto del trabajo), soportando un tipo me-
dio de gravamen del 38,00% (la cuota in-
tegra a pagar ascenderia a 45.600 €).

Il. PERDIDAS PATRIMONIALES
DERIVADAS DE LA TRANSMISION
DE ACCIONES COTIZADAS,
PARTICIPACIONES EN FONDOS
DE INVERSION Y DERIVADOS
FINANCIEROS

En el ambito financiero espafiol existen
las siguientes tres categorias de productos
cuya transmision puede generar una pér-
dida patrimonial: las acciones que cotizan

en los mercados bursétiles, las participa-
ciones en fondos de inversion y, quiza en
menor medida, aunque en un entorno alta-
mente creciente, los derivados financieros.

COMPENSACION DE LAS PERDIDAS
DERIVADAS DE LA DESINVERSION

La pérdida derivada de la desinversion
en alguno de estos productos financieros
se podrd compensar con otras rentas su-
jetas a tributacion, en funcion del periodo
en que se haya generado dicha minusva-
lia, respetando las siguientes premisas:

a) Cuando haya transcurrido hasta
un afo entre la fecha de venta y la de ad-
quisicion, la pérdida obtenida por el con-
tribuyente se compensa con el saldo posi-
tivo de rendimientos e imputaciones de
rentas del mismo periodo impositivo, con
el limite del 10% de dicho saldo positivo.
Si las pérdidas excedieran este limite, el
exceso se compensaria en los cuatro
afos siguientes de la misma forma.

En el supuesto planteado, si el sefior
Vila realizara una operacién a corto plazo
en el mercado de opciones sobre accio-
nes que a finales del afio de 2004 le repor-
tara una pérdida de 18.000 €, el disgusto
sufrido podria serle mas llevadero al com-
probar que 12.000 € de esta minusvalia
reducirian la base imponible de su I.R.P.F.,
comportandole un ahorro fiscal efectivo
de 5.400 € y manteniendo un crédito fiscal
de 6.000 € como pérdidas a compensar
durante los préximos cuatro afios. De esta
manera, la pérdida real de la inversion pa-
sara de 18.000 € a 12.600 €, sin tener en
cuenta el posible ahorro impositivo adicio-
nal del ejercicio 2005.

b) En cambio, si la pérdida patrimo-
nial se deriva de la venta de acciones coti-
zadas o0 de participaciones en fondos de
inversion adquiridos con méas de un afio
de antelacion a la transmision, dicha pér-
dida se compensa con otras ganancias
patrimoniales generadas también en mas
de un afo, de la siguiente manera:
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< Si el saldo resultante de dicha com-
pensacion es positivo, se integrara
en la parte especial de la base impo-
nible, tributando al tipo fijo del 15%.

* En cambio, si el saldo resultado es
negativo, se compensara con los
saldos positivos de ganancias y pér-
didas patrimoniales del mismo tipo
que se produzcan en los cuatro afios
siguientes.

Con el ejemplo anterior, si el sefior Vila
ha obtenido en el afio 2004 unas pérdidas
de 18.000 € por la venta de unas acciones
compradas hace més de un afio y no tiene
ganancias patrimoniales del mismo tipo,
tan s6lo generara un crédito fiscal a reali-
zar durante los cuatro préximos afios,
pero la cuota integra a pagar correspon-
diente al I.R.P.F. del ejercicio de 2004 sera
de 45.600 €, esto es, el mismo importe
que si no hubiera vendido dichos valores.

EL «ANTILAVADO DE PERDIDAS»

Asimismo, en la toma de decisiones
desinversoras también deber& tenerse en
cuenta la norma fiscal de «antilavado de
pérdidas», que limita la compensacion fis-
cal de pérdidas cuando la venta de los ac-
tivos venga acomparada de una adquisi-
cion (recompra) de los mismos activos u
otros «<homogéneos» a los transmitidos.
En este caso, el legislador ha entendido
que, al no producirse una alteracién real
del patrimonio del inversor, no se genera
el derecho a compensar fiscalmente la
pérdida. Pese a ello, la Ley no impide
computar definitivamente la pérdida patri-
monial generada, sino que difiere este
computo al momento de la transmision de
los valores o participaciones que perma-
nezcan en el patrimonio del contribuyente.

Para determinar la posible aplicacion de
esta norma limitadora, la reinversion debe
haberse realizado dentro de unos plazos.
Concretamente, en el supuesto de accio-
nes que coticen en algun mercado secun-
dario oficial europeo, sera de aplicacion
esta norma «antilavado» si la recompra por
parte del inversor se ha realizado dentro de
los dos meses anteriores 0 posteriores a la
venta que ha ocasionado tales pérdidas.

Supongamos que el mismo sefior Vila
hubiera comprado, a principios del afio
2004, 2.000 acciones de una compafiia
que cotiza en el mercado bursétil espafiol,
por un precio de 120.000 € y que en di-
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ciembre del mismo afio los mismos valo-
res tienen un valor de 102.000 €. Si el dia
28 de diciembre decidiera vender los valo-
res, aflorando una minusvalia de 18.000 €
y el 4 de enero de 2005 volviera a com-
prar, por el mismo importe, acciones de la
misma sociedad, aquella pérdida no po-
dria ser «utilizada» en la declaracion del
I.R.P.F. del afio 2004. En cambio, si la re-
compra la realizara el dia 3 marzo de
2005, es decir, transcurridos méas de dos
meses desde la venta, si podria compen-
sar la pérdida (con el limite comentado del
10%, esto es, 12.000 €) en la declaracion
del ejercicio 2004.

PLAZO DE ESPERA PARA ADQUIRIR
NUEVAS PARTICIPACIONES

Cuando la pérdida se genera con la
venta de participaciones en fondos de in-
version, la Direccion General de Tributos
(D.G.T.) considera que el plazo de espera
para poder adquirir nuevas participacio-
nes iguales u «<homogéneas» es de dos
meses, con lo que asimila este supuesto
al de las acciones cotizadas en mercados
secundarios de valores espafioles.

Asimismo, la D.G.T. ha entendido tradi-
cionalmente que la norma «antilavado de
pérdidas» no es de aplicacion a las pérdidas
generadas por los futuros y opciones, si
bien existe alguna contestacion emitida por
la D.G.T. a consultas planteadas respecto a
los warrants en que afirma, generando una
cierta confusion, que para estos productos
si resultaria de aplicacién, con el mismo
plazo de recompra que en el supuesto de
las acciones cotizadas (dos meses).

I1l.  RENDIMIENTOS DE CAPITAL
MOBILIARIO NEGATIVOS:
LOS «UNIT LINKED»

Las pérdidas obtenidas en el rescate
de un Unit Linked tienen la consideracion
fiscal de rendimientos de capital mobilia-
rio negativos y pueden ser compensadas
con el resto de los rendimientos e imputa-
ciones de renta, sin que se les aplique
ningun limite y sin que les sean de aplica-
cién normas «antilavado» similares a las
comentadas en el apartado anterior.

No obstante, cabe sefalar que, en el
supuesto de que el rendimiento negativo
se haya generado en mas de dos afios, la
pérdida bruta se reducira un 40 %.
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De esta manera, un inversor con pérdi-
das acumuladas en un Unit Linked con
una antigiedad préxima a los dos afios
deberia en principio liquidar su inversion,
operaciéon que le permitiria compensar la
«pérdida» integra con el resto de sus ren-
dimientos.

Retomando nuestro supuesto numé-
rico, si el sefior Vila tuviera, a finales del
afio 2004, pérdidas acumuladas en un
Unit Linked contratado hace menos de
dos afios por un importe de 18.000 € y
decidiera rescatarlo, la compensacion de
estas pérdidas comportaria que la tarifa
de su L.R.P.F. se redujera 8.100 €. Si el
Unit Linked tuviera una antigiiedad supe-
rior a los dos afios, la compensacion se
reduciria un 40%, con lo que el ahorro fis-
cal seria de 4.860 €. En ambos supuestos,
el sefior Vila podria suscribir al dia si-
guiente ese mismo Unit Linked, u otro si-
milar, sin que le fuera de aplicacién nin-
guna norma antiabuso. Por tanto, puede
considerarse que la pérdida de 18.000 €
se convertiria, realmente, en una pérdida
de 9.900 € o de 13.140 €, respectiva-
mente.

IV. SUPUESTO ESPECIAL:
LOS DEPOSITOS ESTRUCTURADOS

En este tipo de productos, también de-
nominados «contratos financieros atipi-
cos» (C.F.A.) e instrumentados mediante
derivados financieros, la rentabilidad viene
determinada por la evolucion de un deter-
minado valor («activo subyacente»), que
pueden ser acciones, activos de renta fija
o incluso indices de mercados.

Si en la fecha del vencimiento, este ac-
tivo subyacente ha alcanzado un determi-
nado valor (denominado precio de ejer-
cicio, y establecido en el momento de la
suscripcién del depdsito), el inversor per-
cibe una retribucién dineraria, calificada
como rendimiento del capital mobiliario.

Ahora bien, en el supuesto de que, al
vencimiento, el activo subyacente tenga
un valor inferior al mencionado precio de
ejercicio, al inversor no se le restituye el
depdsito inicial, sino que se le entregan
un namero predeterminado de activos
subyacentes sobre los que estaba basada
inicialmente la inversidn, cuyo valor de
mercado en ese momento es inferior al
importe inicial del depésito.

IberForo

La D.G.T. considera que, tratandose de
C.F.A'’s sobre acciones, en el supuesto
de que se reciban acciones por un valor
de mercado inferior al importe inicial del
deposito, y el inversor decida transmitirlas,
éste obtendra una pérdida patrimonial por
la diferencia entre el precio de venta (el
valor de mercado de las acciones en ese
momento) y el importe del depdsito inicial
(precio de adquisicion). Respecto a la fe-
cha de adquisicion, la D.G.T. no se ha ma-
nifestado, si bien debe entenderse que
coincidira con el vencimiento del deposito,
por cuanto ésta es la fecha en la que el in-
versor recibe efectivamente las acciones.

LA PERDIDA PATRIMONIAL PODRIA COMPENSAR
EL RESTO DE LOS RENDIMIENTOS
DEL CONTRIBUYENTE

Por tanto, la pérdida patrimonial gene-
rada (diferencia entre el precio de ventay el
importe del depdsito inicial, como precio
de adquisicién de las acciones) podria
compensar el resto de los rendimientos del
contribuyente, con el limite citado del 10%,
al igual que lo comentado en el primer
apartado con respecto a las acciones coti-
zadas y participaciones en fondos de inver-
sion con una antiguiedad inferior a un afio.

Ahora bien, cuando estos depdsitos
estructurados estan basados en activos
financieros de renta fija, la D.G.T. esta
considerando que todos los rendimientos
que de ellos se deriven, tanto positivos
como negativos, deben ser tratados como
de capital mobiliario, devengados en la fe-
cha de vencimiento.

V. LAS «PERDIDAS» DE VALOR
DE PLANES DE PENSIONES

Una vez realizada la aportacion a un
plan de pensiones individual, la rentabili-
dad que vaya generando, sea positiva o
negativa, no tiene repercusiones en el in-
versor hasta que éste, o sus beneficiarios,
perciban la prestacion correspondiente,
prestacion que estard sujeta a tributacion
como rendimiento del trabajo personal.
Por tanto, si durante el afio 2004 el plan
de pensiones ha generado pérdidas, el in-
versor no podra compensarlas; como mu-
cho podra proceder a cambiar el plan de
pensiones, dirigiéndose hacia otro con un
perfil de inversion diferente, sin que ello le
suponga coste fiscal alguno. |
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Morosidad en las operaciones comerciales

JOAQUIN SANCHEZ GARRIDO
(IberForo-Toledo)

I. INTRODUCCION

La Directiva 2000/35/C.E. ha sido el
resultado de una ardua tramitacion, y la
fuerza de su exigencia es implacable por
cuanto que se trata de una Directiva de-
tallada en la que se dan todos los requisi-
tos necesarios para tener el llamado
«efecto directo» (que sea clara y falta de
ambigiedad, incondicional y que el des-
arrollo legislativo del Estado destinatario
sea de simple relacién de efecto necesa-
rio respecto del Texto Comunitario).

La Directiva a que hacemos referencia
ha sufrido un extraordinario proceso de
elaboracion que es muestra de las enor-
mes dificultades para conseguirla. No han
sido ajenos a esta dificil puesta a punto
los obstaculos que se han venido dando
como consecuencia de la «l6gica de la
accion colectiva», ya que existe una clara
asimetria entre la fuerza concentrada de
los deudores frente a la atomizacion, dis-
persion y pequefia dimension de los mul-
tiples acreedores.

A lo anterior se suma la estructura del
negocio en las relaciones entre la produc-
cion y la distribuciéon detallista, tanto
desde la perspectiva del Derecho de la
Competencia —en la que pueden detec-
tarse sintomas de posicion dominante co-
lectiva— como en la asimetria y desequi-
libro contractual que coloca al acreedor
en situacién de dependencia relativa res-
pecto de su deudor. Unido a la evidencia
de que el consumidor final normalmente
abona lo que compra de inmediato.

LA DILATACION DE LOS PLAZOS DE PAGO
IMPLICA UN PRESTAMO FORZOSO

En efecto, frente a la inmediatez en el
cobro al consumidor final por parte del
detallista, el proveedor financia parte de
la operacion en el corto plazo, otorgando
un préstamo forzoso que se traslada en la
medida de lo posible al precio del pro-
ducto o servicio.

Lo mismo sucede cuando el deudor fi-
nal asume a la vez la posicién de adqui-

rente y consumidor final, si bien esta yux-
taposicion le permite fijar el precio del
producto en una cadena que va de atras
hacia delante. Y esto ultimo es relevante
especialmente cuando se trata de ejecu-
ciones de obra contratadas con las Admi-
nistraciones Publicas, en las que el con-
tratista encarga la realizacidon de las
tareas parcialmente a distintos subcontra-
tistas.

EL RITMO DE FACTURACION DEBE ADAPTARSE
A PARAMETROS PREVISIBLES

Cuando la competencia en la provision
de los bienes y servicios es alta, los pro-
veedores de las mercancias y actividades
deben realizar sus previsiones de pago de
forma que no quede deteriorada su teso-
reria, lo cual implica que el ritmo normal
de facturaciéon debe quedar establecido
de conformidad con parametros previsi-
bles.

Solo asi las previsiones y planes anua-
les de los suministradores pueden permi-
tir politicas realistas, fiables y eficientes.
Lo cual, como demostraremos, repercute
a su vez de manera inmediata en una or-
ganizacion de la economia del sector que
sea racional, moderna y no erratica, débil
y desajustada, como ahora sucede.

Los costes organizativos de gestion
de la morosidad suponen erigir barre-
ras al crecimiento de las empresas pro-
veedoras, desacreditando ademas los
instrumentos juridicos al provocar una
desconfianza en las herramientas del De-
recho como medios de solventar el con-
flicto.

Il. LOS APLAZAMIENTOS DE PAGO
COMO OBSTACULO
AL DESARROLLO
DE LAS EMPRESAS
SUMINISTRADORAS

La modernizacion y desarrollo de las
empresas suministradoras pasa por un
saneamiento de los aplazamientos de
pago, evitando que aquéllas se conviertan
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en financiadoras forzosas de las empre-
sas distribuidoras y adquirentes de sus
productos y servicios, trasladando a los
precios esa ineficiencia e inequidad. Esto
sucede tanto en relacion con los suminis-
tros a los operadores publicos como a las
empresas privadas beneficiarias de tal fi-
nanciacion forzosa.

El interés general exige que una em-
presa funcione con normalidad, debiendo
tener el coeficiente de rotacion de exis-
tencias en un nivel adecuado, permi-
tiendo asi plazos de entrega breves,
para lo cual es necesario que los plazos
de pago sean claros y exigibles real-
mente.

LOS PLAZOS DE PAGO EXCESIVOS
PERJUDICAN AL TEJIDO EMPRESARIAL

Por consiguiente, los plazos de pago
excesivos, al suponer un aumento de los
gastos financieros de los proveedores, in-
crementan su necesidad de tesoreria, que
ha de satisfacerse con nuevas formulas
de financiacion.

Semejante practica puede acabar te-
niendo consecuencias inflacionistas, ade-
més de distorsionar su equilibrio finan-
ciero, ya que ese crédito a clientes acaba
pesando fuertemente en el activo, y como
ha sucedido en determinadas épocas,
esto puede producir quiebras encadena-
das en cuanto falle un eslabdn que, asi,
repite hacia atras toda la cadena de insol-
vencias.

Es asi como se produce esta desor-
ganizacion tan arcaica en la que se
obliga a estar pendiente y ser responsa-
ble por hechos ajenos. La suma de es-
tos abusos es un elemento retardatorio
de la creacién de un tejido empresarial
modernizado, que queda condenado a
soportar una situacion claudicante dedi-
cando parte no desdefiable de su es-
fuerzo y recursos humanos a la gestion
de cobro.

Toda esta espiral de excesos que re-
caen siempre sobre la parte mas débil a
su vez la debilita mas, con lo que la situa-
cion real es que tales abusos no se llegan
jamas a denunciar, y no es el Derecho,
sino la pura fuerza y las situaciones de
hecho consumadas, las que establecen
asi su peculiar Ley.
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En definitiva, nos encontramos en si-
tuaciones de dependencia generalizada
de los acreedores por suministros, conse-
cuencia de la concentraciéon de los deu-
dores, que ademas crean una situacion
que favorece la concertacion.

IIl. EL PAPEL
DE LAS ADMINISTRACIONES
PUBLICAS

La Administracion Publica es asimismo
origen del deterioro generalizado en el
mecanismo del aplazamiento de pagos.
Son las Administraciones Publicas las
grandes incumplidoras, sin que la legisla-
cion sobre contratos publicos haya
conseguido mejoras sustanciales al res-
pecto. Esto es grave respecto de los con-
tratistas y desde luego respecto de los
subcontratistas. Tan grave es que las
grandes constructoras se han transfor-
mado en meras empresas gestoras,
siendo realmente el subcontratista, en
una cadena con multiples eslabones, el
que realiza la obra, y sin embargo queda
desprotegido.

DicTAMEN DEL CONSEJO DE ESTADO

El Consejo de Estado, en Dictamen
emitido el 22 de diciembre de 1998, ma-
nifestd que «el subcontrato, ya celebrado,
se haya en estrecha conexion con el con-
trato administrativo del que trae causa, y
por tanto, su régimen legal debe perse-
guir igualmente la consecucion de los fi-
nes administrativos y del interés publico;
lo que justificaria la regulacién legal de
aquellos mecanismos tendentes a que de-
terminadas prestaciones del contrato (en
este caso las subcontratadas) se llevaran
a efecto dentro de unos plazos pruden-
ciales».

La falta de ejemplaridad en el trata-
miento de la morosidad por las Adminis-
traciones Publicas acaba repercutiendo
en todo el sistema, ademéas de desincen-
tivar la creacion de un ambiente de equi-
dad y simetria en el tratamiento general
de las condiciones de pago, puesto que
la imagen que proyecta es la de un in-
cumplimiento generalizado en el que el
fuerte puede siempre socavar la posicion
del débil en la contratacion.
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LA AUTOPROTECCION
DE LA ADMINISTRACION PUBLICA

Por ello, esa «comprension» que tiene
la Legislacion de Contratos de caracter
publico con las grandes empresas contra-
tistas no responde en realidad sino a una
politica de autoproteccion en la que me-
diante el procedimiento de descargar el
incumplimiento sobre el Ultimo eslabén
de la cadena, al final existe una «entente
cordiale» entre las Administraciones y
las Grandes Empresas para permitir que
los desarreglos y desorganizacion en
todo lo referido al cumplimiento legal de
la contratacion recaiga sobre quienes ca-
recen de poder suficiente para lograr el
restablecimiento del equilibrio patrimonial
roto.

Es claro, pues, que la Directiva se
ocupa de manera directa y detallada de
indicar que los Contratos de las Adminis-
traciones Publicas, y desde luego, de los
subcontratistas respecto de los contratis-
tas principales de las Administraciones
Publicas, quedan inmediatamente sujetos
a lo establecido en esta norma sin palia-
tivo alguno.

En definitiva, se trata de que todos los
contratos en los que exista una clara dife-
rencia de posicidn entre una parte contra-
tante y la otra, rompiéndose asi todo el
sinalagma contractual, sean corregidos
mediante el restablecimiento del equilibrio
patrimonial roto por el peso de tales po-
derosos contratantes.

Desde la perspectiva del mercado in-
terior, las practicas perniciosas en los di-
ferentes paises ponen en riesgo que el
mercado interior de la Comunidad sea
realmente una posibilidad algo mas que
tedrica. Los intercambios transfronterizos
pueden verse afectados por diferentes
culturas de pronto-pago, en las que re-
sulta dificil arriesgarse sin asumir la in-
certidumbre de cual es la realidad de los
pagos atrasados en un determinado
pais. Desde el momento en que el
atraso en los pagos es al final parte del
precio, resulta muy dificil de calcular
desde fuera de un pais cual es la verda-
dera naturaleza de la relacion estable-
cida desde la perspectiva financiera, y
ello hace disminuir los intercambios co-
munitarios.
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EL CAMBIO INTRODUCIDO
POR LA DIRECTIVA

Por todo ello la Directiva sefiala que la
morosidad constituye un incumplimiento
de contrato, que se ha hecho econémica-
mente provechoso para los deudores en
la mayoria de los Estados miembros a
causa de los bajos intereses aplicados a
los pagos que incurren en mora o de la
lentitud de los procedimientos de recla-
macion.

Es necesario un cambio decisivo, in-
cluida una compensacion a los acree-
dores por los gastos en que hayan incu-
rrido, para invertir esta tendencia y
garantizar que las consecuencias de la
morosidad sean disuasorias.

La presente Directiva prohibe el
abuso de la libertad de contratar en per-
juicio del acreedor, que tendra lugar
cuando un acuerdo sirva principalmente
para proporcionar al deudor una liquidez
adicional a expensas del acreedor o
cuando el contratista principal imponga
a sus proveedores o subcontratistas
unas condiciones de pago que no estén
justificadas.

IV. TRASPOSICION
DE LA DIRECTIVA

La trasposicion de esta Directiva Co-
munitaria a nuestro ordenamiento juridico
interno se ha plasmado en un Proyecto
de Ley que en estos momentos se en-
cuentra en tramite de aprobacion por el
Senado, y que por las modificaciones in-
troducidas en la Camara Alta debera vol-
ver a someterse para aprobacion del
Pleno del Congreso de los Diputados; en
el Proyecto de Ley a que nos venimos re-
firiendo no se recogen todas las reco-
mendaciones que se contemplan en la Di-
rectiva 2000/35, y sinceramente no
entiendo cual es la causa cuando el fin
que se persigue es altamente beneficioso
para todos, empezando por el propio Go-
bierno.

Asi podemos contemplar que no se
regula un procedimiento especifico para
el tratamiento de estas reclamaciones y
que no se legitima a las organizaciones
empresariales para ejercitar todo tipo de
acciones en nombre de sus representa-
dos, circunscribiéndose su legitimacién
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a las acciones de cesacion y retracta-
cion que se contemplan en las normas
generales de contratacion. También se
mantiene la vigencia del articulo 116 de
la Ley de Contratos de las Administra-
ciones Pdblicas, con una nueva redac-
cion totalmente impropia que abre un
porton para el incumplimiento total de
esta Ley de la Lucha contra la Morosi-
dad en las Operaciones Comerciales en
la que se habian depositado no pocas
esperanzas.

CRITICA DEL PROYECTO DE LEY

En relacion con las dudas interpretati-
vas que nos produce el articulo 116.5 de
la L.C.A.P. en su trasposicion a la Ley de
Medidas de Lucha contra la Morosidad
en las Operaciones Comerciales, mi opi-
nién, salvo mejor criterio fundado en de-
recho, es la siguiente:

La Exposicidon de Motivos del Proyecto
de Ley aconseja que la trasposicion de
la Directiva 2000/35/C.E. lo sea median-
te una Ley Especial que regule las me-
didas sustantivas contra la morosidad
y que, en Disposicion Final, se modifique
el Texto Refundido de la Ley de Contra-
tos de las Administraciones Publicas. Si-
gue diciendo la Exposicién de Motivos
que el plazo de exigibilidad de la deuda y
la determinaciéon del tipo de interés de
demora establecido en la Ley, son de
aplicacion en defecto de pactos entre las
partes.

LA LIBERTAD DE CONTRATAR
NO PUEDE AMPARAR PRACTICAS ABUSIVAS

Ahora bien, la libertad de contratar no
debe amparar practicas abusivas impo-
niendo clausulas relativas a plazos de
pago mas amplios o tipos de intereses de
demora inferiores a los previstos en esta
Ley, por lo que el Juez podra modificar
estos acuerdos si resultaran abusivos
para el acreedor.

El articulo 4.1 de la Ley establece que
«el plazo de pago que debe cumplir el
deudor sera el que se hubiere pactado
entre las partes dentro del marco legal
aplicable y, en su defecto, el establecido
de acuerdo con lo dispuesto en el apar-
tado siguiente...».
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La Disposicion Final Primera en su
apartado tercero, modifica el apartado 4
del articulo 116 de la Ley de Contratos de
las Administraciones Publicas y lo deja
redactado de la forma siguiente: «salvo lo
que se dispone en el siguiente apar-
tado 5, el contratista deberd abonar las
facturas en el plazo fijado de conformidad
con el articulo 4 de la Ley por la que se
establecen medidas de lucha contra la
morosidad en las operaciones comercia-
les...».

Por Ultimo, el articulo 9.1 de la Ley es-
tablece de forma inequivoca que las clau-
sulas pactadas entre las partes sobre fe-
chas de pago o las consecuencias de la
demora que difieran en cuanto al plazo de
pago y al tipo legal de interés de demora
establecidos con caracter subsidiario en
el apartado 2 del articulo 4 y en el apar-
tado 2 del articulo 7 seran nulas.

V. CONCLUSIONES

Vistos los preceptos legales preceden-
tes, cabe inferir con rotundidad que:

a) El articulo 116 en sus puntos 1, 2
y 3 debe adecuarse, o adaptarse,
a lo establecido en la Ley de Medi-
das de Lucha contra la Morosidad
en las Operaciones Comerciales.

b) El art. 116.5 debe ser derogado
integramente, afiadiendo un pé-
rrafo a la Disposicion Derogatoria
Unica en la que se haga mencidn
expresa a este punto.

El motivo no es otro que el que si se
mantuviese este punto 5, serviria para
abrir una puerta al deudor, a través de
una Ley de rango superior, para que pac-
tara unas condiciones que difieren total-
mente del espiritu de la Directiva y en
consecuencia de la propia Ley a la que se
ha traspuesto.

LA ACCION CAMBIARIA Y EL AVAL

Ademas hay que advertir que tanto la
accion cambiaria como el aval que garan-
tiza el pago son instrumentos que, a pe-
sar de reforzar la probabilidad de que los
subcontratistas acaben cobrando, no in-
ciden directamente en la cuestiéon del
desproporcionado lapsus temporal que
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transcurre normalmente entre la presta-
cion del servicio o realizacion del suminis-
tro pactado con el contratista y el cobro
de las cantidades debidas por este ul-
timo.

Ademas, la garantia de constitucion de
aval se prevé por la Ley como una posibi-
lidad, no como una obligacién para el
contratista, lo que sin duda perjudica a
las pequefas empresas subcontratistas o
suministradoras cuya posicion para la ne-
gociacién ante las grandes empresas
constructoras es realmente débil.

LAS FORMAS DE PAGO ESTABLECIDAS
POR EL ARTIiCULO 116.5 DEBEN SER
CONSIDERADAS ABUSIVAS

El articulo 116.5 viene a establecer
unos sistemas y formas de pago que pre-
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tenden incluirse dentro de los usos habi-
tuales del comercio y dado que, a tenor
de todo lo manifestado anteriormente, es-
tas formas de pago pueden ser conside-
radas abusivas no sélo en cuanto a la de-
terminacion del plazo de pago sino
también desde la 6ptica del abuso de po-
sicién dominante por parte de la gran em-
presa, entendemos que debe ser dero-
gado integramente.

Sinceramente no entendemos como
el articulo 116.5 de la Ley de Contratos
de las Administraciones Publicas, modifi-
cado en este Proyecto de Ley, ha po-
dido ser aceptado mayoritariamente,
cuando lo que realmente produce es la
apertura de una puerta para el incumpli-
miento de la Ley. Esto nos hace pensar
el papel que han podido jugar las gran-
des empresas. |

BREVES

APUESTA POR EL ARBITRAJE

mas rapida y agil.

su uso y aplicacion.

El pasado 28 de octubre tuvo lugar la presentacion delCibneentarios a la
nueva Ley de Arbitrajen la Cadmara de Comercio de Madrid. En este acto se
salté la importancia del arbitraje como via extrajudicial para resolver conflic
mercantiles, ya que es necesario como método alternativo para los conflict
este tipo, no solo por eficacia, sino también como una aplicacién del Derecho

La citada obraComentarios a la nueva ley de Arbitrdja sido coordinada
por el presidente de la Corte de Arbitraje de la Camara de Madrid, Julio Gonza-
lez Soria. En la eleccion de los autores, entre los que se encuentra el socio| fun-
dador del Despacho IberForo de Madrid, D. Oscar Alzaga Villaamil, se ha [te-
nido en cuenta su prestigio y su condicion de arbitros con una dilatgda
experiencia, lo que ha permitido un estudio profundo del arbitraje, no sélo dejsde
un punto de vista doctrinal, sino desde la practica y la experiencia que config¢ren

e-

0S

de
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TRIBUNAL DE JUSTICIA
DE LAS COMUNIDADES EUROPEAS

[.V.A.

Sentencia del Tribunal de Justicia de las Comunidades Europeas, de 9
de septiembre de 2004.—Por medio de esta sentencia, el Tribunal reconoce
que el derecho que concede el articulo 13 de la Directiva 77/388/C.E.E. del
Consejo, de opcion por el 1.V.A. en el alquiler de bienes inmuebles, operacion
en principio exenta, puede quedar condicionado por un Estado miembro a un
procedimiento de aprobacion previa dirigido a asegurar la condicién de sujeto
pasivo del impuesto del arrendatario, sin que la existencia de dicho procedi-
miento menoscabe indebidamente el derecho de deduccion.

TRIBUNAL CONSTITUCIONAL

IGUALDAD ANTE LA LEY

Sentencia del Tribunal Constitucional de 28 de junio de 2004. Ponente:
Excmo. Sr. D. Javier Delgado Barrio.—Se produce con motivo de recurso de
amparo contra sentencia del Tribunal Supremo que desestimaba recurso contra
sentencia de la Audiencia Nacional declarando valido el acuerdo de Convenio
Colectivo que establece una diferencia de trato en la adscripcién a los sistemas
de complemento de jubilacién. El Constitucional admite el amparo al estimar
vulnerado el derecho fundamental de igualdad ante la ley. Una diferencia de
trato ha de estar objetivamente justificada, y superar un juicio de proporcionali-
dad. En este caso, la desigualdad sdlo se fundaba en la fecha de ingreso del tra-
bajador en la empresa o de adquisicién de la condicion de fijo, un factor mera-
mente temporal que a juicio del Tribunal no justifica objetivamente la distincion.

TRIBUNAL SUPREMO

RESPONSABILIDAD CIVIL EN ACCIDENTE LABORAL

Sentencia del Tribunal Supremo, Sala 1.2, de 8 de octubre de 2004. Po-
nente: Excmo. Sr. D. Antonio Romero Lorenzo.—En dicha sentencia el Tribu-
nal tras casar la de la Audiencia Provincial, estima responsable al contratista de
los dafios y perjuicios sufridos por el actor como consecuencia de su caida, por
pérdida del equilibrio, a través del hueco del ascensor del edificio en construc-
cion en el que prestaba sus servicios, justificando dicha decisién en que, en ca-
S0S como éste, no basta para que el agente quede libre de responsabilidad una
diligencia reglamentaria, si la realidad evidencia que las medidas adoptadas para
evitar los dafios previsibles han resultado ineficaces. De este modo se exige un
grado de diligencia que va mas all4 del mero cumplimiento de la normativa.
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FACTORING

Sentencia del Tribunal Supremo, Sala 1.2, de 6 octubre de 2004. Po-
nente: Excmo. Sr. D. Rafael Ruiz de la Cuesta Mufioz.—El origen del liti-
gio surge de un contrato de «cesion de créditos y financiacién» efectuado en-
tre la actora tercerista, empresa X (especializada en Factoring) y la empresa
Y, ejecutada y demandada de terceria, por el que se acordaba la cesion a
aquélla de los créditos que ésta tenia pendiente de cobro. Como consecuen-
cia de débitos a la Seguridad Social, la Agencia tributaria decret6é el embargo
de los créditos que tenia la empresa Y. La empresa X afirma ser duefia de di-
chos créditos en el momento del embargo, al habérsele transmitido su pro-
piedad en el citado contrato. El Tribunal, tras estudiar el contrato de factoring
y sus clases, estima el recurso, declarando como titular de los créditos a la
empresa X, y acordando el levantamiento de embargo trabado sobre los
mismos.

COMPRAVENTA DE ACCIONES

Sentencia del Tribunal Supremo, Sala 1.2, de 19 de julio de 2004. Po-
nente: Excmo. Sr. D. Alfonso Villagbmez Rodil.—El proceso tiene su origen
en un contrato por el que los actores compraron a las sociedades demandadas
la totalidad de las acciones de una entidad mercantil. La clausula 6.2 del citado
contrato decia: «Seran de cuenta y riesgo de los vendedores aquellas partidas
de los saldos de los clientes que puedan resultar fallidos.» Los actores-recu-
rrentes reclaman a los vendedores unas sumas alegando que las mismas son
saldos de clientes fallidos. El Tribunal tras diferenciar los conceptos de cliente y
de deudor, e interpretar en un sentido literal el contenido de la clausula, deses-
tima el recurso al estar acreditado que los débitos reclamados se computaron
en el balance de la sociedad comprada en la cuenta de deudores diversos, y
no en la propia de clientes fallidos.

TRIBUNALES SUPERIORES DE JUSTICIA

MARCA

Sentencia del Tribunal Superior de Justicia de Catalufia, de 14 de ju-
lio de 2004. Ponente: llmo. Sr. D. Joaquin José Ortiz Blasco.—Dicha sen-
tencia se produce con motivo de recurso contencioso administrativo ejerci-
tado por Danone, S.A., contra resoluciones de la Oficina Espafiola de
Patentes y Marcas acordando la concesién de marca Mailac Bio a la compa-
fila José Sanchez Pefiate, S.A. El recurso alega existencia de semejanza fo-
nética y grafica de la marca solicitada (Mailac Bio) con la registrada por la
actora (Bio) lo que induciria a error o confusion en el mercado. El Tribunal
desestima el recurso, al entender que aunque coinciden en su ambito de
aplicacion y en el vocablo «bio», lo cierto es que entre ambas marcas no hay
ninguna similitud, aprecidndose, bien al contrario, importantes diferencias en-
tre ellas.
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EXPROPIACION FORZOSA

Sentencia del Tribunal Superior de Justicia de Castilla y Le6n, Burgos,
de 24 de septiembre de 2004. Ponente: Ilmo. Sr. D. Eusebio Revilla
Revilla.—El recurrente defiende que la valoracion de su finca debié efectuarse
por el método de comparacion, teniendo en cuenta su proximidad a suelo ur-
bano industrial y sus expectativas urbanisticas. El tribunal admite la aplicabili-
dad de dicho método y que se computen las citadas expectativas, pero sos-
tiene que éstas deben acreditarse de algin modo, como es la proximidad
inmediata a suelo urbano o la existencia de algunos servicios urbanisticos. Esto
no se produjo en este caso, como acredita el informe del perito judicial, que
manifiesta que la finca estaba alejada de Poligono industrial y fuera de su area
de influencia. En cuanto la aplicacion del método de comparacion, al no ha-
llarse datos en la zona de operaciones de transaccion de parcelas similares con
la parcela a valorar, el mismo es inaplicable, siendo por tanto, adecuada la va-
loracion efectuada de la finca por el método de capitalizacién de rentas.

AUDIENCIA PROVINCIAL

DEFENSA DE LOS CONSUMIDORES

Sentencia de la Audiencia Provincial de Cantabria, de 11 de octubre
de 2004. Ponente: llmo. Sr. D. Marcial Helguera Martinez.—El origen del liti-
gio deriva del desprendimiento de las ruedas de un camién un mes y medio
después de que hubieran sido cambiadas en un taller. A juicio del recurrente, no
estd clara la causa del siniestro, por lo que no cabe concretar la responsabilidad
imputable al taller. Sin embargo, la Sentencia afirma que no corresponde al con-
sumidor probar —probatio diabolica— qué es lo que exactamente hizo mal el
operario, produciéndose una inversién de la carga de la prueba en lo relativo a
la negligencia del suministrador del servicio. Por ello, desestima el Recurso con-
cluyendo que lo esencial es la afirmacidon por la actora, respaldada por la
prueba pericial, de que el siniestro se produce por un cambio de ruedas inco-
rrecto, de suerte que se conecta el dafio a una conducta no conforme con la lex
artis, sin que sea exigible ademas concretar la causa especifica del siniestro.

BREVES

LENGUAS COOFICIALESEN LOS REGISTROS

La comision de Justicia del Congreso aprobd una proposicién no de Ley en la
gue se insta al Gobierno a modificar los reglamentos de los registros de la Propigdad
y Mercantil para garantizar la cooficialidad de las lenguas catalana, vasca y gallgga.

El texto aprobado pide que se modifiquen los citados reglamentos y solicita fjue
se acoja «de manera expresa la cooficialidad de las lenguas gallega, catalgna y
vasca en los mismos» y se pide que se regule la posibilidad de «realizar la praftica
de los asientos registrales en las lenguas cooficiales del Estado».
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Materia
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industrial

Sanciones
tributarias

Seguros

Legislacién

Real Decreto 1937/2004, de 27 de septiembre, por el que se
aprueba el Reglamento de ejecucion de la Ley 20/2003, de 7 de
julio, de proteccién juridica del disefio industrial.—La aprobacion
de este reglamento ejecutivo se produce al amparo de la compe-
tencia exclusiva del Estado en materia de legislacién sobre pro-
piedad industrial, prevista por el articulo 149.1.9.a) de la Consti-
tucion. El mismo se dirige a la consecucién de los objetivos de
la citada ley, entre ellos fomentar las inversiones en nuevos dise-
flos y garantizar a sus creadores una proteccioén juridica rapida,
flexible, eficaz y facil de obtener, permitiendo en el procedimiento
de registro una reduccion de hasta un 30% en el tiempo de con-
cesion.

B.O.E. nim. 250, de 16 de octubre de 2004.

Real Decreto 2063/2004, de 15 de octubre, por el que se aprueba
el Reglamento general del régimen sancionador tributario.—Res-
ponde a la profunda reforma introducida por la Ley General Tri-
butaria, de 17 de diciembre 2003, sustituyendo de este modo al
Real Decreto 1930/1998, de 11 de septiembre. El nuevo régimen
sancionador se caracteriza: por la separacion conceptual entre
deuda y sancion tributaria, por tipificar las infracciones en leves,
graves y muy graves, al igual que hace la Ley 30/1992, de Régi-
men Juridico de las Administraciones Publicas y Procedimiento
Administrativo Comun, por la introducciéon de nuevas reduccio-
nes en la sanciéon para los supuestos de actas con acuerdo y de
pago sin recurso de la sancién, por la especial relevancia del
aspecto subjetivo de la infraccion, y finalmente, por el incre-
mento de la seguridad juridica, tratando de reducir el grado de
discrecionalidad administrativa en la aplicacion del régimen san-
cionador.

B.O.E. nim. 206, de 29 de octubre de 2004.

Real Decreto Legislativo 6/2004, de 29 de octubre, por el que
se aprueba el texto refundido de la Ley de ordenacién y super-
vision de los seguros privados.—En cumplimiento con lo dis-
puesto en la Ley 44/2002, de 22 de noviembre, de medidas de
reforma del sistema financiero, asi como en la Ley 34/2003, de
4 de noviembre, de modificacion y adaptacién a la normativa
comunitaria de la legislacién de seguros privados, con este de-
creto legislativo se aprueba un texto sistemético y unificado,
comprensivo de la normativa aplicable a la ordenacion y super-
vision de los seguros privados, regularizando, armonizando y
aclarando, cuando asi es necesario, los textos que se refunden,
incluyendo entre otras, las modificaciones contenidas en las le-
yes antes mencionadas, asi como las que se derivan de la
Nueva Ley Concursal, de 9 de julio de 2003. El citado texto re-
fundido mantiene la estructura y sistematica de la Ley 30/1995,
de 8 de noviembre.

B.O.E. nim. 267, de 5 de noviembre de 2004.
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Seguros
de vehiculos

Real Decreto Legislativo 8/2004, de 29 de octubre, por el que se
aprueba el texto refundido de la Ley sobre responsabilidad civil y
seguro en la circulacién de vehiculos a motor.—Este Real Decreto
Legislativo tiene por objeto la aprobacion de un texto refundido
de la Ley sobre responsabilidad civil y seguro en la circulacién de
vehiculos a motor, que da cumplimiento al mandato conferido al
Gobierno por la disposicion final primera de la Ley 34/2003, de 4
de noviembre, de modificacién y adaptacion a la normativa co-
munitaria de la legislacion de seguros privados.

B.O.E. nim. 267, de 5 de noviembre de 2004.

Materia

Impuestos

Seguros

Norma

Reglamento (C.E.) nium. 2073/2004, del Consejo, de 16 de no-
viembre de 2004, sobre cooperacidon administrativa en el ambito
de los impuestos especiales.—Este Reglamento comunitario se
justifica ante la necesidad de adoptar en el ambito de los im-
puestos especiales un instrumento especifico que recoja las dis-
posiciones de la Directiva 77/799/C.E.E. al respecto, y que tenga
presentes los elementos que permitan garantizar una mejor coo-
peracién entre Estados miembros, mediante la introduccién o el
perfeccionamiento de los sistemas de transmision de informacion
sobre la circulacion de productos sujetos a impuestos especiales.
En linea con lo anterior, el presente Reglamento define normas y
procedimientos que permiten a las autoridades competentes de
los Estados miembros cooperar e intercambiar toda informacion
que pudiera ser util para calcular correctamente los impuestos
especiales.

D.O.U.E. L 359/1, de 4 de diciembre de 2004.

Real Decreto Legislativo 7/2004, de 29 de octubre, por el que se
aprueba el texto refundido del Estatuto Legal del Consorcio de
Compensacién de Seguros.—Aprueba texto refundido del Esta-
tuto Legal del Consorcio de Compensacién de Seguros, conte-
nido en el articulo cuarto de la Ley 21/1990, de 19 de diciem-
bre, adaptando de este modo el derecho espafiol a la Direc-
tiva 88/357/C.E.E. del Consejo, de 22 de junio de 1988, sobre
coordinacion de las disposiciones legales, reglamentarias y ad-
ministrativas relativas al seguro directo, distinto del seguro de
vida. En la citada directiva se establecen las disposiciones desti-
nadas a facilitar el ejercicio efectivo de la libre prestacion de ser-
vicios, modificando la anterior Directiva 73/239/C.E.E. Con este
texto se cumple con el contenido de la disposicion final primera
de la Ley 34/2003, de 4 de noviembre, de modificacién y adapta-
cién a la normativa comunitaria de la legislacion de seguros pri-
vados.

B.O.E. nim. 267, de 5 de noviembre de 2004.
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CASTILLA Y LEON

Ley 1/2004, de 13 de octubre, de Creacion del Consejo de Cole-
gios Profesionales de Agentes Comerciales de Castilla y Leén.—El
traspaso a las Comunidades Autbnomas de competencias legisla-
tivas y de ejecucién en materia de colegios profesionales ha origi-
nado la correspondiente legislacion autonémica, regulando su
configuracion y respetando su coexistencia con los consejos de
ambito nacional. Los Consejos Autonémicos de Colegios Profe-
sionales integran a los Colegios de una misma profesion, siendo
Corporaciones de derecho publico que responden a exigencias
de organizacion profesional. Este Consejo tendrd como mision la
de ejercer funciones de coordinacién de la actuacion de los Cole-
gios profesionales integrados, resolver los conflictos que se sus-
citen entre ellos, representar a la profesién y colaborar con la Ad-
ministracion castellano y leonesa en el logro de intereses
comunes.

B.O.E. nim. 271, de 10 de noviembre de 2004.

Ley 3/2004, de 13 de octubre, de Creacion del Consejo de Cole-
gios Profesionales de Agentes de la Propiedad Inmobiliaria de
Castilla y Ledn.—Se pretende dotar a los Colegios Profesionales
que lo integran de una entidad que les represente en el ambito
autonémico facilitando su relaciéon con la Administracion de Casti-
lla'y Ledn. Al igual que en el caso del Consejo de Colegios Profe-
sionales de Agentes Comerciales de Castilla y Ledn, el Consejo
de Agentes de la Propiedad Inmobilidaria tendra atribuidas funcio-
nes de coordinacion, de resolucion de conflictos entre los distin-
tos Colegios Profesionales, asi como de representacion ante las
Administraciones Publicas.

B.O.E. nim. 271, de 10 de noviembre de 2004.

COMUNIDAD VALENCIANA

Ley 8/2004, de 20 de octubre, de la Generalitat, de la Vivienda de
la Comunidad Valenciana.—El disfrute de una vivienda digna y
adecuada es un derecho fundamental de caracter social de todos
los ciudadanos, cuyo reconocimiento implica el mandato a los po-
deres publicos para que adopten las medidas necesarias que po-
sibiliten su ejercicio real y efectivo. De acuerdo con los principios
de legalidad y seguridad juridica, esta Ley tiene la pretension de
acabar con la dispersién y diversidad de la normativa reguladora
de la vivienda. Asimismo, introduce novedades importantes,
como la obligatoriedad de que la comunidad de vecinos suscriba
con caracter global un seguro de incendios y por dafios a terce-
ros.

B.O.E. nim. 281, de 22 de noviembre de 2004.
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Litoral

Cajas
de Ahorros

Vivienda

COMUNIDAD AUTONOMA
DE CANTABRIA

Ley 2/2004, de 27 de septiembre, del Plan de Ordenacién del Li-
toral.—La presente Ley tiene por objeto la aprobacion del Plan de
Ordenacion del Litoral, con la finalidad de dotar de una proteccion
integral y efectiva a la franja costera, previendo para ello un Area
conformada por distintas categorias de proteccion. Junto a lo an-
terior, el presente Plan prevé el establecimiento de una serie de
criterios para la ordenacioén del territorio de los 37 municipios cos-
teros de Cantabria.

B.O.E. num. 259, de 27 de octubre de 2004.

LA RIOJA

Ley 6/2004, de 18 de octubre, de Cajas de Ahorros de La
Rioja.—Es un hecho indudable que las Cajas de Ahorros han
incrementado progresivamente el nimero de sus clientes, tanto
si se considera dicho crecimiento en volumen de depdsitos
como en inversiones. Todos estos hechos y el importante nu-
mero de disposiciones de diferente jerarquia dictadas sobre
esta materia, aconsejan la creacion de una norma, con rango
suficiente para dotarle de estabilidad y eficacia de manera ana-
loga a como lo han hecho otras Comunidades Auténomas, con
la finalidad por un lado de introducir y clarificar las competen-
cias de la Comunidad Autébnoma de La Rioja en materia de Ca-
jas de Ahorros, y por otro de obtener una mayor transparencia
y democracia, asegurando que los criterios de profesionalidad
presidan los érganos de gestion y el destino de la obra social,
de forma que los recursos financieros se asignen de la forma
mas eficiente.

B.O.E. nim. 272, de 11 de noviembre de 2004.

ASTURIAS

Ley 2/2004, de 29 de octubre, de medidas urgentes en materia de
suelo y vivienda.—La solucidn al problema del encarecimiento de
la vivienda no puede venir de una actitud impositiva de los pode-
res publicos, sino de un consenso entre propietarios, promotores
y Administraciones, de forma que los precios del suelo, de la
construccion y demas factores que inciden en el proceso de pro-
duccion inmobiliaria garanticen la viabilidad social y econdmica
de la construccion de viviendas protegidas. Por ello, la presente
Ley crea una nueva modalidad de vivienda protegida, denomi-
nada concertada, que permitira ampliar el abanico de las politicas
publicas de vivienda en dicha Comunidad Auténoma. Asimismo,
se crea un nuevo procedimiento que permita incorporar al des-
arrollo urbano suelos idéneos desde el punto de vista ambiental,
social y econémico, que construyan ciudad vy territorio de forma
sostenible.

B.O.E. nim. 296, de 9 de diciembre de 2004.
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Proyecto de Ley por la que se modifica el Cédigo Civil en materia
de separacién y divorcio. Presentado el 29 de noviembre de
2004, calificado el 30 de noviembre de 2004. Autor: Gobierno.
Situacion actual: Comision de Justicia - Enmiendas.

Proyecto de Ley por la que se modifica la Ley 1/1996, de 10 de
enero, de asistencia juridica gratuita, para regular las especialida-
des de los litigios transfronterizos civiles y mercantiles en la Unién
Europea. Presentado el 19 de noviembre de 2004, calificado el 23
de noviembre de 2004. Autor: Gobierno.

Situacion Actual: Comision de Justicia - Enmiendas.

Proyecto de Ley de modificaciéon de tasas y de beneficios fiscales
de acontecimientos de excepcional interés publico. Presentado el
8 de octubre de 2004, calificado el 13 de octubre de 2004. Autor:
Gobierno.

Situacién Actual: Senado.

Proyecto de Ley por la que se regula el régimen del comercio de
derechos de emisién de gases de efecto invernadero (procedente
del Real Decreto-Ley 5/2004, de 27 de agosto). Presentado el 16
de septiembre de 2004, calificado el 21 de septiembre de 2004.
Autor: Gobierno.

Situacién Actual: Comision de Medio Ambiente - Aprobacién con
competencia legislativa plena.

Proyecto de Ley por la que se establecen medidas de lucha con-
tra la morosidad en las operaciones comerciales. Presentado el
18 de junio de 2004, calificado el 22 de junio de 2004. Autor: Go-
bierno.

Situacion actual: Senado.

Proyecto de Ley de supervision de los conglomerados financieros
y por la que se modifican otras leyes del sector financiero. Pre-
sentado el 30 de julio de 2004, calificado el 3 de agosto de 2004.
Autor: Gobierno.

Situacion actual: Comisién de Economia y Hacienda - Aproba-
cién con competencia legislativa plena.

Proyecto de Ley sobre saneamiento y liquidacion de las entidades
de crédito. Presentado el 30 de julio de 2004, calificado el 3 de
agosto de 2004. Autor: Gobierno.

Situacion actual: Comisién de Economia y Hacienda - Aproba-
cién con competencia legislativa plena.
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DAVID LAHIGUERA ARENILLAS

(IberForo-Castellén)

Socio de Iberforo Castellén, Despacho multidisciplinar dedicad
fundamentalmente a las areas civil, mercantil y administrativg
Licenciado en Derecho por la Universidad C.E.U. San Pabl
(Valencia). Diploma de Estudios Avanzados de Tercer ciclo por
Universidad Jaime | de Castellén en Derecho Administrativo
Doctorando en Derecho Administrativo en la Universidad Jaime | d
Castellén. Ha realizado diversos Master y cursos superiores €
materia de urbanismo. Es letrado asesor de diversos Ayuntamient
empresas urbanizadoras y promotoras inmobiliarias. Miembro de |
Junta Arbitral de Castellén.

P.—¢Considera compatible la especializaciéon con un conocimiento general del
derecho?

R.—No solo considero posible dicha compatibilidad, sino que entiendo que es abso-
lutamente necesaria e imprescindible para la calidad del servicio que presta un
abogado. Una especializacién mal entendida puede llevar a una absoluta limita-
cion del abogado, que incluso para las cuestiones méas sencillas y directamente
relacionadas con su especializacion se veria obligado a recurrir a otros profesio-
nales. Como en todo se trata de una cuestion de equilibrio.

P.—¢Entiende que el abogado se preocupa suficientemente de tener una forma-
cion continuada?

R.—Lamentablemente no siempre es asi, y muchos compafieros practicamente no
han asistido a ningun curso de formacion juridica serio desde que acabaron la ca-
rrera. Es cierto que la practica profesional contribuye de forma esencial a la for-
macion de un abogado, pero debe acompafiarse de una formacion tedrica solida
y actualizada.

P.—¢Que sectores son los principales demandantes de servicios juridicos en la
provincia de Castellon?

R.—Fundamentalmente se trata de los sectores inmobiliario, turistico, ceramico y del
transporte.

P.—¢Que ha supuesto para Usted la figura del Abogado y ex Diputado en Cortes
Generales Benjamin Casaf Bernal?

R.—Un ejemplo de abogado en todos los aspectos. Durante los cerca de cuarenta
aflos en que Benjamin ha ejercido la profesion de abogado (seis de los cuales he
tenido el honor de compartir con él) se ha caracterizado por su gran formacion ju-
ridica, por su cercania al cliente y por su gran pragmatismo, en definitiva, por ha-
ber encontrado el punto de equilibrio ideal que busca todo abogado. Para mi va a
suponer un referente esencial en toda mi carrera profesional tanto desde el punto
de vista juridico como humano.



ALBACETE

DESPACHO DE ABOGADOS BELLO

C/ Margués de Molins, 7, 4.° - 02001 ALBACETE
Teléfono: 967 21 66 21 - Fax: 967 52 18 24
E-mail: belloabogados@belloabogados.com

ALICANTE

CECILIO GOMEZ ALONSO, ABOGADO
C/ Churruca, 31, 1.° C - 03003 ALICANTE
Teléfonos: 965 92 51 71 / 965 12 47 33 - Fax: 96 512 47 33

ALMERIA

LUIS DURBAN Y JOSE VALVERDE, ABOGADOS

C/ Jesus Durban, 2, 2.° - Centro Residencial Oliveros

04004 ALMERIA

Teléfonos: 950 23 35 22 / 950 23 47 60 - Fax: 950 23 17 14
E-mail: Idjvabog@laley-acatualidad.es

BALEARES

RODRIGUEZ-MIRANDA, AGUILO, MORATA,

ALARCON ROCA & ABOGADOS

Plaza Santa Eulalia, 5, 1.° - 07001 PALMA DE MALLORCA
Teléfono: 971 72 47 35 - Fax: 971 72 47 36

(Despachos en Ibiza y Menorca)

E-mail: srodriguezmiranda@iberforobaleares.com

BARCELONA

TODA, NEL-LO & ASOCIADOS, ABOGADOS
Avda. Diagonal, 497, 1.° - 08029 BARCELONA
Teléfono: 93 363 40 00 - Fax: 93 363 40 01
E-mail: barcelona@iberforo.es

BILBAO

ESTUDIO JURIDICO BUSTAMANTE, S.L.

C/ Ercilla, 16, 3.° - 48009 BILBAO

Teléfono: 94 424 26 00 - Fax: 94 423 99 05
E-mail: despacho@bustamanteabogados.com

BURGOS

PEDRO GARCIA ROMERA

Avda. Reyes Catdlicos, 10, 4.° C - 09004 BURGOS
Teléfono: 947 27 46 12 - Fax: 947 27 77 76
E-mail: iberforoburgos@csa.es

CACERES

SERVICIOS JURIDICOS
Avda. Primo de Rivera, 1, 3.° - 10001 CACERES
Teléfono: 927 21 38 53 - Fax: 927 21 36 26

CADIZ

JOSE CARLOS GARCIA SOLANO

Avda. Acacias, 6, bajo dcha. - 11007 CADIZ
Teléfono: 956 27 53 11 - Fax: 956 28 84 61
E-mail: gasolano@airtel.net

CASTELLON

LAHIGUERA, CLIMENT, DE VICENTE, ABOGADOS
C/ Gasset, 1, 3.% pta. 6 - 12001 CASTELLON
Teléfono: 964 23 40 52 - Fax: 964 22 92 68
E-mail: iberforocastellon@yahoo.es

CEUTA

BUFETE VALRIBERAS ABOGADOS Y ECONOMISTAS

Paseo del Revellin, 1, 2.° E - 51001 CEUTA

Teléfonos: 956 51 23 16 / 956 51 92 22 - Fax: 956 51 16 48
E-mail: ceuta@iberforo.es

CIUDAD REAL

OBEJO - ABOGADOS

C/ Carlos Véazquez, 6, 6.° B - 13001 CIUDAD REAL
Teléfono: 926 22 31 04 - Fax: 926 22 97 10
E-mail: ciudadreal@iberforo.net

CORDOBA

PARDO Y ASOCIADOS, ABOGADOS
Avda. Gran Capitan, 21, 1.°-3.2 - 14008 CORDOBA
Teléfono: 957 49 85 40 - Fax: 957 49 60 34

GRANADA

BUFETE R. LOPEZ CANTAL ABOGADOS ASOCIADOS, S.L.
C/ San Juan de Dios, 49, 1° - 18001 GRANADA
Teléfono: 958 80 41 41 - Fax: 958 80 61 61

E-mail: rlopezcantal@bufeterlc.com

GUADALAJARA

IRIZAR ABOGADOS

Pza. Capitan Boixareu Rivera, 24, 1.° D - 19001 GUADALAJARA
Teléfono: 949 21 17 63 - Fax: 949 21 72 63

E-mail: guadalajara.iberforo@teleline.es

HUESCA

DESPACHO TORRENTE, S.L.

Avda. Martinez de Velasco, 1, 1.° B - 22005 HUESCA
Teléfonos: 974 21 07 38 / 974 21 07 68 / 974 21 07 98
Fax: 974 21 00 41

JAEN

FRANCISCO JAVIER CARAZO CARAZO

C/ Arquitecto Bergés, 24 bis - 23007 JAEN
Teléfono: 953 25 87 40 - Fax: 953

E-mail: javiercarazo@airtel.net

LA CORUNA

BUFETE CARLOS MARTINEZ Y ASOCIADOS, S.C.
Avda. de Arteijo, 19, 1.° - 15004 LA CORUNA
Teléfono: 981 25 03 44 - Fax: 981 27 00 25
E-malil: lacorufia@iberforo.es

LAS PALMAS DE GRAN CANARIA

JOAQUIN ESPINOSA BOISSIER

C/ Primero de Mayo, 39, 1.°

35002 LAS PALMAS DE GRAN CANARIA
Teléfono: 928 37 11 92 - Fax: 928 36 83 42
E-mail: jespinosaboissierabogados@teleline.es

LEON

MORATILLA ABOGADOS, C.B.

C/ Gran Via de San Marcos, 7, 5° B - 24001 LEON
Teléfono: 987 208 717 - Fax: 987 209 262
E-mail: moratilla@moratilla.e.telefonica.net

LOGRONO-LA RIOJA

SORIANO Y ZUECO ABOGADOS, S.L.

C/ Gran Via, 7, 4.2 planta - 26002 LOGRONO
Teléfono: 941 22 15 34 - Fax: 941 24 49 03
E-mail: sorianozueco@fer.es

MADRID

ALZAGA, CARO, G. PALENCIA,

SANCHEZ-TERAN & ASOCIADOS, ABOGADOS

C/ Marqués de Cubas, 6 - 28014 MADRID
Teléfono: 91 360 51 83

Fax: 91 521 54 26 / 91 521 87 82/ 91 523 07 91
E-mail: madrid@iberforo.net

MALAGA

DESPACHO JUAN GARCIA ALARCON

C/ Alameda Principal, 6, 4.° izqda. - 29005 MALAGA
Teléfonos: 95 221 10 53 / 95 221 10 64 - Fax: 95 221 51 04
E-mail: garci079@aranzadi.es

MARBELLA

DESPACHO JUAN GARCIA ALARCON

C/ Marfa Auxiliadora, 2 A - 29600 MARBELLA
Teléfonos: 95 282 19 60 - Fax: 95 221 51 04
E-mail: garci079@aranzadi.es

MURCIA

ANTONIO GARCIA RUIZ - ANTONIO GARCIA MONTES, ABOGADOS
Plaza Carlos Ill, 1, Edificio Wellington, 4.° A - 30008 MURCIA
Teléfonos: 968 21 23 60 / 968 21 16 66 - Fax: 968 21 66 50
E-mail: garciamontes@infonegocio.com

NAVARRA

MARTINEZ MERINO ESPARZA, ABOGADOS ASOCIADOS

P.% José Marfa Lacarra, 3, entreplanta. Oficina

31008 PAMPLONA

Teléfonos: 948 27 05 59 / 948 26 59 60 - Fax: 948 27 04 51

OVIEDO-ASTURIAS

PRIETO VALIENTE ABOGADOS, C.B.

C/ Marqués de la Vega de Anzo, 1, 2.° dcha. - 33007 OVIEDO
Teléfonos: 98 522 28 58 / 98 522 28 59 - Fax: 98 521 33 70
E-mail: Asturias@iberforo.es

SAN SEBASTIAN

SUNION CONSULTORES, S.L.

Plaza del Txofre, 18, bajo - 20001 SAN SEBASTIAN-DONOSTIA
Teléfono: 943 322 410 - Fax: 943 27 95 65

E-mail: sunion1@sunion.es

SANTANDER-CANTABRIA

RODRIGUEZ MARTINEZ & ABOGADOS

C/ Emilio Pino, 6, 1.° - 39002 SANTANDER

Teléfonos: 942 21 47 50 / 942 22 80 30 - Fax: 942 31 46 16
E-mail: jar@joseantoniorodriguez.com

SEVILLA

LIBERATO MARINO DOMINGUEZ Y

EMILIO ALEGRE MACIAS, ABOGADOS

C/ San Juan de Dios, 2, 1.° A - 41005 SEVILLA
Teléfono: 95 463 67 18 - Fax: 95 464 80 78
E-mail: liemca@jazzfree.com

TOLEDO

BUFETE SANCHEZ GARRIDO, JUAREZ & ASOCIADOS, S.L.
Callejon del Lucio, 5, 2.° - 45001 TOLEDO

Teléfonos: 925 21 51 74 / 925 21 54 09 - Fax: 925 22 04 95
E-mail: toledo@iberforo.es

VALENCIA

AZPITARTE ABOGADOS

C/ Gregorio Mayans, 3, 2.%-5 - 46005 VALENCIA

Teléfonos: 96 334 32 07 / 96 334 35 27- Fax: 96 334 37 48
E-mail: iberforovalencia@azpitarte.com

VALLADOLID

GOMEZ-ESCOLAR ABOGADOS

C/ Santiago 19, 3.° C - 47001 VALLADOLID

Teléfonos: 983 34 08 11/ 629 50 33 18 - Fax: 983 34 07 33
E-mail: gomezescolar@vasertel.es

VIGO

VINDEX ABOGADOS ASOCIADOS

C/ Marqués de Valladares, 31, 1°

36201 VIGO (PONTEVEDRA)

Teléfonos: 986 43 71 22 / 986 43 66 65 - Fax: 986 43 27 95
E-mail: administracion@vindexabogados.com

VITORIA

CAREAGA & ESCUDERO ABOGADOS, S.L.

C/ Adriano VI, 13, bajo - 01008 VITORIA (Alava)
Teléfono: 945 13 11 90 - Fax: 945 13 50 43
E-mail: abogados@careaga-escudero.com

ZARAGOZA

HIPOLITO GOMEZ DE LAS ROCES

Paseo Pamplona, 4-6, 8.° A -50004 ZARAGOZA
Teléfono: 976 23 13 63 - Fax: 976 30 20 58
E-mail: gomezdelasroces@reicaz.com

Derecho Mercantil y Societario
Fusiones y Adquisiciones
Derecho Bancario y Bursatil
Derecho Concursal

Derecho Procesal Civil y Penal

Oooooaod
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Arbitraje

Derecho Constitucional
Derecho Administrativo
Derecho del Medio Ambiente
Derecho Urbanistico

Derecho Tributario
Derecho Laboral
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Derecho Inmobiliario Registral

Derecho Internacional
Derecho Comunitario

Derecho de la Competencia
Telecomunicaciones

Propiedad Industrial e Intelectual
Derecho Informéatico

Proteccion de Datos
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